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Ordinul 1730/2023 pentru reglementarea unor aspecte contabile
care a intrat in vigoare incepand cu 21 iunie 2023 modifica si
completeaza Ordinul 2048/2022 privind completarea
reglementarilor contabile aplicabile operatorilor economici in
vigoare deja de la inceputul acestui an.

= Obligatiile de raportare ale filialelor mijlocii si mari

0 importanta clarificare adusa de Ordinul 1730/2023 o
reprezinta excluderea obligatiilor de raportare pentru
filialele mijlocii si mari care sunt controlate de catre o
societate-mama finala dintr-un stat membru al UE. Anterior
introducerii noilor modificari aduse de Ordinul 1730/2023, in
baza prevederilor Ordinului 2048/2022, obligativitatea de
raportare revenea tuturor filialelor mijlocii si mari,
indiferent de statul societatii-mama (stat membru UE, stat
tert/din afara UE). Prin urmare, obligatiile de raportare vor
fi aplicabile doar entitatilor din Romania controlate de o
societate-mama finala situata intr-un stat tert.

In ceea ce priveste obligatiile filialelor mijlocii si mari,
controlate de catre o societate-mama finala situata intr-un
stat tert, un element de clarificare este adus prin
posibilitatea indeplinirii obligatiei de publicare de catre
oricare entitate afiliata din cadrul grupului. Astfel, se
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clarifica faptul ca in situatia in care societatea-mama finala
situata intr-un stat tert are mai multe filiale mijlocii si
mari pe teritoriul Romaniei care aplica aceleasi reglementari
contabile, obligatia de publicare poate ramane la oricare
dintre acestea. In cazul in care un grup are mai multe
entitati afiliate in Romania care indeplinesc conditiile de
publicare si care aplica reglementari contabile romanesti
diferite, cel putin o entitate afiliata din cadrul grupului
care intra in domeniul de aplicare al fiecarei reglementari
contabile specifice trebuie sa publice raportul privind
informatiile referitoare la impozitul pe profit.

- Care va fi primul an de raportare?

Urmatoarele completari au fost introduse pentru a identifica
cu usurinta primul an de raportare, atat in cazul entitatilor
care fac parte din grupuri al caror an financiar este anul
calendaristic, cat si al entitatilor care fac parte din
grupuri al caror an financiar este diferit de anul
calendaristic. Astfel:

1. pentru o societate-mama finala al carei exercitiu
financiar coincide cu anul calendaristic, primul an de
raportare corespunde exercitiului financiar al anului
2023, iar termenul de publicare al raportului privind
informatiile referitoare la impozitul pe profit este 31
decembrie 2024. Pentru a determina daca societatea-mama
are obligatia de raportare in anul 2023, aceasta
determina daca depaseste cuantumul veniturilor
consolidate atat in anul 2022, cat si in anul 2023,
fiind obligata sa intocmeasca raportul privind
informatiile referitoare la impozitul pe profit pentru
anul 2023 daca este depasit cuantumul veniturilor
consolidate in ambele exercitii;

2. pentru o societate-mama finala al carei exercitiu
financiar difera de anul calendaristic, corespunde de
exemplu perioadei 1 aprilie 2023 - 31 martie 2024,
primul an de raportare este perioada incheiata la 31



martie 2024, iar termenul de publicare al raportului
privind informatiile referitoare la impozitul pe profit
este 31 martie 2025. Pentru a determina daca societatea-
mama are obligatia de raportare in primul an de aplicare
a prevederilor acestui ordin, aceasta determina daca
depaseste cuantumul veniturilor consolidate atat 1in
exercitiul financiar incheiat la data de 31 martie 2023,
cat si in exercitiul financiar incheiat la data de 31
martie 2024. Si in acest caz, societatea-mama va fi
obligata sa intocmeasca raportul privind informatiile
referitoare la impozitul pe profit pentru anul incheiat
la 31 martie 2024 daca este depasit cuantumul
veniturilor consolidate in ambele exercitii.

0 clarificare importanta, pentru o situatie deseori intalnita
in practica, este relevanta pentru filialele raportoare al
caror exercitiu financiar este diferit de cel al societatii-
mamd finale. In astfel de situatii, filiala isi indeplineste
obligatiile de raportare pe baza unui raport care sa
corespunda exercitiului financiar al societatii-mama finale,
si nu in baza unui raport care sa corespunda propriului
exercitiu financiar.

= Continutul raportului — completari aduse

Au fost introduse mai multe prevederi, dupa cum urmeaza:

1. in cazul in care cadrul de raportare financiara
aplicabil la intocmirea situatiilor financiare anuale nu
defineste indicatorul cifra de afaceri neta, veniturile
care trebuie prezentate conform acestei sectiuni
corespund veniturilor, astfel cum sunt acestea definite
de IFRS-uri/cadrul de raportare financiara pe baza
caruia se intocmesc situatiile financiare anuale, cu
exceptia ajustarilor de valoare si a dividendelor
primite de la entitati afiliate;

2. pentru a se evita raportarea de mai multe ori a sumei
castigurilor acumulate, suma castigurilor acumulate ale



unei entitati care a deschis sucursala trebuie atribuita
jurisdictiei fiscale in care 1isi are sediul acea
entitate. Jurisdictia respectiva poate fi situata in UE
sau intr-o tara terta. Prevederile acestui alineat se
aplica indiferent daca sucursalele sunt deschise intr-
unul sau mai multe state membre;

. In cazul in care activitatile mai multor entitati
afiliate pot face obiectul obligatiei de a plati impozit
pe profit in cadrul unei singure jurisdictii fiscale,
informatiile atribuite jurisdictiei fiscale respective
reprezinta suma informatiilor referitoare la astfel de
activitati ale fiecarei entitati afiliate si ale
sucursalelor lor in jurisdictia fiscala respectiva. In
aplicarea acestor prevederi, daca mai multe entitati
afiliate genereaza rezultat impozabil pe un teritoriu
caruia 1i corespunde un singur regim fiscal, informatia
raportata se determina prin agregarea informatiilor
corespunzatoare tuturor entitatilor afiliate si
sucursalelor supuse acelui regim fiscal;

. nicio informatie privind o anumita activitate nu este
atribuita simultan mai multor jurisdictii fiscale. In
intelesul acestei prevederi, la stabilirea unei anumite
activitati este avut iIn vedere locul de unde este
condusa respectiva activitate. Deoarece informatiile
referitoare la venituri se refera la operatiunile unei
entitati stabilite pe teritoriul unei tari, subiect al
unui singur regim fiscal, acestea sunt atribuibile numai
acelui regim fiscal;

. atunci cand o entitate care a omis prezentarea de
informatii reia prezentarea acestora in cadrul perioadei
de cinci ani, raportul publicat va cuprinde informatii
corespunzatoare exercitiului financiar curent si
exercitiilor financiare anterioare pentru care nu a
publicat informatii.

= De retinut



Ordinul 1730 prevede ca ,entitatile UE” se refera la
entitatile 1inregistrate in Spatiul Economic European, iar
entitatile stabilite intr-o tara a Spatiului Economic European
vor fi considerate ca avand sediul intr-un stat membru si nu
intr-o tara terta. Rapoartele publice CbC vor prezenta
informatii la nivelul statelor din Spatiul Economic European.

In vederea raportarii informatiilor referitoare la impozitul
pe profit, se va utiliza formatul stabilit de Comisia
Europeana, potrivit Directivei 2013/34/UE. Ramane de vazut in
ce masura formatul de raportare va fi disponibil in timp util,
avand in vedere primul termen de raportare pentru anul 2023,
respectiv pana cel tarziu 31 decembrie 2024 si faptul ca
adoptarea de catre Comisie a modelului si a formatului
electronic este planificata in trimestrul al treilea al anului
2024,

Studiu EY: Tema preturilor de
transfer devine o preocupare
prioritara a companiilor din
Romania si a autoritatii de
control fiscal — ANAF

- Peste jumatate dintre companiile respondente la nivelul
Romaniei (52,9%) au facut obiectul unor inspectii
fiscale privind preturile de transfer

»60% dintre respondenti nu au ajustat preturile de
transfer pentru a-si corecta rezultatele obtinute din
tranzactiile derulate cu parti afiliate
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 Mai mult de jumatate dintre companiile participante 1la
studiul EY Romania au apreciat ca preturile de transfer
reprezinta o problema fiscala (59,1%)

Atentia la nivel mondial asupra preturilor de transfer
continua, atat ca urmare a proiectului BEPS initial, cat si a
proiectului BEPS 2.0. La fel, administratiile fiscale au in
vizor tranzactiile transfrontaliere cu persoane afiliate, iar
coroborat cu preocuparea companiilor pe acest segment al
activitatii lor, toate au ca rezultat o examinare extrem de
atenta a domeniului preturilor de transfer.

In sondajul EY Global Tax Risk and Controversy Survey,
realizat in acest an, aria preturilor de transfer isi asigura
inca o data primul loc printre respondenti, directorii globali
de taxe apreciind in proportie de 63% ca preturile de transfer
reprezinta cea mai importanta sursa de risc fiscal, depasind
zona stimulentelor fiscale cu 28 de puncte procentuale.

Rezultatul demonstreaza faptul ca preturile de transfer
reprezinta cea mai mare preocupare in randul directorilor din
domeniul fiscal si financiar in ceea ce priveste sursele de
risc fiscal, intr-un context al schimbarilor fara precedent
din mediul de afaceri al ultimilor 4-5 ani.

Daca in studiul efectuat de EY Romania in 2022 privind
preturile de transfer majoritatea companiilor apreciau ca
acestea nu reprezinta o problema fiscala (50%) sau nu
considerau necesar sa analizeze aceasta problema din punct de
vedere al strategiei fiscale (12%), mai mult de jumatate
(59,1%) din respondentii studiului EY Romania din 2023
considera ca preturile de transfer reprezinta o arie de risc
fiscal in Romania, in linie cu tendintele la nivel global.

Adrian Rus, Partener, liderul departamentului Preturi de
transfer, EY Romania: ,Riscurile legate de preturile de
transfer au crescut mai ales intr-un context de colaborare
intre autoritatile fiscale care coopereaza pentru a aplica


https://www.ey.com/en_gl/tax/why-tax-governance-is-key-in-an-era-of-more-tax-risk-and-controversy

atat legile fiscale existente, cat si pentru a se pregati sa
impuna schimbarile care vor urma. Gestionarea obligatiilor si
riscurilor privind preturile de transfer necesita conectare la
operatiunile de afaceri, experienta tehnica profunda,
predictibilitate si previziune, iar companiile trebuie sa se
pregateasca, daca doresc sa evite dispute costisitoare 1in
domeniul preturilor de transfer”.

Preocuparea pentru aspectele de preturi de transfer si
conformarea cu reglementarile de documentare in acest domeniu
sunt sustinute si de faptul ca majoritatea respondentilor
studiului din acest an pe Romania (87,8%) arata faptul ca
acestia au efectuat analize pentru a verifica daca preturile
de transfer practicate cu partile afiliate sunt 1in
conformitate cu pretul pietei.

In schimb, 42,8% dintre companiile respondente declarad ca au
existat cazuri iIn care rezultatele din tranzactiile derulate
s-au situat in afara intervalului de piata obtinut in urma
analizelor preturilor de transfer. In acest context, daca
rezultatul tranzactiei intre afiliati nu este in ,intervalul
de piata”, se considera ca profiturile obtinute de partile
implicate in tranzactie nu sunt corect reflectate si ar trebui
corectate prin realizarea unor ajustari ale preturilor de
transfer.

Cu toate acestea, 60% dintre respondenti nu au realizat acele
ajustari ale preturilor de transfer prin care sa 1si corecteze
rezultatele obtinute din tranzactiile derulate cu parti
afiliate, fiind astfel expuse la riscul ca ANAF sa efectueze
ajustari de preturi de transfer, cu impact direct asupra
impozitului pe profit.

Pe de alta parte, 20,6% din respondenti considera ca
efectuarea ajustarilor periodice de preturi de transfer
reprezinta unul dintre principalii factori de risc 1in
eventualitatea unei inspectii fiscale vizand aspecte de
preturi de transfer, alaturi de revizia principiilor de calcul



al preturilor de transfer (32,3%), nepregatirea dosarului de
preturi de transfer (23,5%), scaderea profitabilitatii (14,7%)
si nedocumentarea deciziilor luate si/sau a circumstantelor
dificile (8,8%).

Serviciile (de tip management, dar si de alta natura - de
exemplu IT, juridice, fiscale) sunt considerate in proportie
de 52,8% ca fiind cele mai susceptibile sa fie puse sub semnul
intrebarii de catre autoritatile fiscale din perspectiva
preturilor de transfer, fiind urmate de finantarile intra-grup
(17,1%), distributia de marfuri (11,4%) si de achizitia de
materii prime (10%), in opinia respondentilor.

Tendintele din Romania reflecta tendintele de la nivel global,
58% dintre respondentii din cadrul sondajului EY Global Tax
Risk and Controversy Survey considera ca tranzactiile
implicand servicii cu valoare adaugata ridicata, serviciile de
management si corporative reprezinta ariile care pot conduce
la riscuri fiscale semnificative pentru organizatia acestora,
alaturi de aplicarea unor metode de preturi de transfer
alternative de <catre autoritatile fiscale, (41%),
aranjamentele de contributii la cost (27%) si remuneratia
pentru activitatile de distributie (26%).

In contextul unei atentii din ce in ce mai sporite din partea
autoritatilor asupra aspectelor de preturi de transfer,
studiul din 2023 indica faptul ca peste jumatate dintre
companiile respondente din Romania (52,9%) au facut obiectul
unor inspectii fiscale pe tema preturilor de transfer, spre
deosebire de anul anterior in care mai mult de jumatate dintre
firmele respondente (59,5%) nu trecusera, inca, printr-o
inspectie care sa vizeze preturile de transfer.

In cazul companiilor care au facut obiectul unei astfel de
inspectii, pentru 33,3% din respondenti a avut drept rezultat
ajustari ale preturilor de transfer. De asemenea, studiul
arata ca pentru cei mai multi dintre respondenti (66,7%) la
nivelul carora au fost aplicate ajustari de preturi de



transfer, acestea au avut o valoare de pana la 1 milion de
euro.

In ciuda preocuparii din ce in ce mai mari pentru aspectele de
preturi de transfer, companiile, in proportie de 97,2%, nu au
depus si nici nu isi doresc sa depuna in urmatorii doi ani
cereri pentru obtinerea unui acord de pret in avans (APA).
Acesta reprezinta un acord intre contribuabil si autoritatea
fiscala din jurisdictia in care este rezident care
reglementeaza aspecte importante iIn privinta preturilor de
transfer aferente tranzactiilor derulate intre parti afiliate.

Prin stabilirea in avans a unui set de criterii, aplicabile
pentru o anumita perioada, pentru care se asigura
conformitatea cu principiul valorii de piata, APA are ca scop
evitarea disputelor in zona preturilor de transfer. Cu alte
cuvinte, incheierea unui APA ajuta compania sa aiba o
certitudine pentru tranzactiile luate in calcul in acord si
eliminarea potentialelor ajustari ale preturilor de transfer
(atat timp cat termenii APA sunt respectati) si, implicit, a
situatiilor de dubla impunere, legate de ajustarile de preturi
de transfer derulate de autoritatile fiscale, situatii de
dubla impunere care se intalnesc in practica din ce in ce mai
des.

Daca in cadrul sondajului global EY, 39% din respondenti au
indicat faptul ca pregatesc si executa o strategie bine
definita privind obtinerea unor acorduri de pret in avans, 1in
Romania increderea in documentatia de preturi de transfer este
apreciata de majoritatea participantilor la studiu (58,9%) ca
fiind suficienta pentru a apara tranzactiile cu partile
afiliate ale societatii. Pe de alta parte, companiile
romanesti au mentionat costurile asociate procesului obtinerii
acordului (26,5%) sau lipsa increderii in beneficiile APA
(5,9%) ca factori care 1i determina deocamdata pe
contribuabili sa nu utilizeze indeajuns un acord de pret in
avans Incheiat cu autoritatea fiscala ca instrument de
prevenire a disputelor.



Demn de mentionat este si faptul ca, la nivel global,
companiile opteaza, ca strategie, pentru revizuirea periodica
a tranzactiilor cu risc fiscal ridicat, tocmai pentru a
proteja compania de fluctuatii financiare si a asigura
stabilitatea generala a companiei. Astfel ca, 43% dintre
respondenti au indicat aceasta metoda de protectie a
companiei, conferind un anumit nivel de predictibilitate a
afacerilor.

In schimb, respondentii studiului din 2023 mentioneaza intr-o
proportie covarsitoare (66,7%) faptul ca au contestat
ajustarile de preturi de transfer pe cale administrativa, iar
in cazul in care contestatia administrativa nu a avut succes,
75% din respondenti mentioneaza ca s-au adresat instantei de
judecata.

Reguli europene de
transparentizare a
tranzactiilor cu criptoactive

autori: Luisiana Dobrinescu si Filip Iana

Dupa aproape 3 ani de la primul proiect, regulamentul MiCA -
primul de acest fel din lume - a fost publicat pe 9 iunie 2023
in Jurnalul Oficial al Uniunii Europene, urmand sa produca
efecte etapizat, partial din iunie 2024 si integral din
decembrie 2024.

https://eur-lex.europa.eu/legal-content/RO/TXT/PDF/?uri=CELEX:
32023R1114

Entitatile vizate de MiCA sunt emitentii de
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criptoactive si prestatorii de servicii crypto (ex: custodia,
administrarea, schimbul etc. criptoactivelor; operarea
platformelor de trazactionare; oferirea de consultanta cu
privire la criptoactive etc.).

Regulamentul va fi aplicabil atat entitatilor din UE active pe
piata crypto, cat si entitatilor non-UE care furnizeaza
servicii catre consumatori din UE.

16.732% este procentul de crestere al pieteli criptoactivelor
(monede virtuale) din ultimii 10 ani. Probabil ca o astfel de
crestere nu ar fi avut loc in lipsa curiozitatii si curajului
sutelor de milioane de investitori (deopotriva individuali si
institutionali) care au creat in jurul lor o efervescenta a
investitiilor in tehnologie si inovatie.

Acest amplu entuziasm s-a manifestat insa in lipsa unui cadru
de reglementare care sa protejeze investitorii impotriva
fraudelor. Acest aspect cu siguranta a avut impact asupra
cresterii nemaiintalnite a pietei deoarece a dat frau liber
tranzactiilor speculative si chiar tranzactiilor ilicite.

In mod legitim explozia pietei criptoactivelor a determinat
nevoia (si obligatia) unor reglementari. MiCA se axeaza pe
patru piloni: (1) asigurarea securitatii juridice prin crearea
unui cadru similar celui aplicabil altor servicii financiare;
(2) dezvoltarea pietei intr-un cadru normativ sigur, axat pe
sprijinirea inovatiei intr-un context de concurenta loiala;
(3) protejarea consumatorilor, investitorilor si a pietei in
ansamblul ei; (4) instituirea unor garantii care sa asigure
stabilitatea pietei.

MiCA imparte criptoactivele in 3 categorii: (1) token raportat
la active (vizeaza mentinerea unei valori stabile prin
raportarea la mai multe monede fiduciare, la anumite marfuri
sau la o combinatie dintre acestea); (2) token asimilat unei
monede electronice (,criptomonedele” — activele care au scopul
de a fi utilizate drept mijloace de schimb, valoarea lor fiind



raportata la o moneda fiduciara); si (3) token utilitar (activ
digital care poate fi wutilizat doar pentru a accesa
bunuri/servicii ale emitentului token-ului). In categoria
criptoactivelor care nu sunt acoperite de MiCA regasim NFT-
urile.

Entitatile vizate:

— trebuie sa fie inregistrate in evidentele autoritatilor
nationale care vor fi responsabile de supravegherea pietei,
urmand sa obtina un ,pasaport european” care va permite
acestora sa-si desfasoare activitatea in intreaga Uniune
Europeana.

— vor avea obligatii de raportare a tranzactiilor, de
verificare a clientelei si de a stabili proceduri si politici
interne care sa asigure aplicarea corecta a MiCA.

Emitentii de criptoactive vor avea obligatia:

— de a pune la dispozitia investitorilor informatii complete
si transparente despre produsul emis prin publicarea unuil
document similar unui prospect de emisiune

— de a constitui o rezerva de active separata de activele
clientilor

— de a avea un capital social semnificativ si

— de a permite clientilor sa-si exercite dreptul de retragere
de 14 zile stabilit de legislatia comunitara privind
drepturile consumatorilor

Prestatorii de servicii din piata crypto vor avea, printre
altele:

— obligatia de a avea o echipa de management reputabila, care
Ssa aiba capacitatea si cunostintele de a opera in piata crypto

— obligatia de a evidentia impactul asupra mediuluil



inconjurator pe care criptoactivele pe care le gestioneaza il
genereaza.

Acest nou cadru de reglementare plaseaza Uniunea Europeana in
fruntea jurisdictiilor atractive pentru piata criptoactivelor.
In mod cert, economiile dezvoltate ale lumii se bucura de
libertate si prosperitate deoarece totul se desfasoara in
interiorul statului de drept. Tendinta (si normalitatea) este
reprezentata de reglementare, MiCA fiind doar o componenta a
unei piete eminamente transfrontaliere. Pé&na la momentul
dezvoltarii unui cadru normativ in principalele jurisdictii
non-UE, investitorii si consumatorii europeni din piata crypto
au avantajul de a sti la ce sa se astepte in urmatorii ani.
Pentru a fi pregatiti de momentul intrarii in vigoare a MiCA,
jucatorii europeni din piata criptoactivelor ar trebui
analizeze si sa asimileze noile prevederi.

In acest sens, cooptarea unor consultanti care sd ajute la
adaptarea politicilor companiei, la implementarea tehnologiei
necesare si la formarea personalului reprezinta un pas nu doar
oportun, ci de-a dreptul fundamental.

Echipa Dobrinescu Dobrev este pregatita sa va asiste in
dezlegarea noii legislatii intr-un mod particularizat nevoilor
si mai ales ideilor dumneavoastra.

Studiu EY: Directorii
financiari trebuie sa faca
schimbari mai indraznete
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pentru a produce o
transformare de durata

» 67% dintre liderii financiari spun ca exista tensiuni si
dezacorduri in cadrul conducerii cu privire la modul de
echilibrare a prioritatilor pe termen scurt si pe termen
lung

= 50% spun ca indeplinesc obiectivele de crestere pe
termen scurt cu reduceri ale prioritatilor pe termen
lung, programele ESG fiind cele mai vulnerabile (37%)

» Doar 16% dintre liderii financiari considera ca functia
lor financiara este la cel mai ridicat nivel de
performanta

Directorii financiari care promoveaza schimbari importante in
echipele lor financiare pot obtine performante mai bune si se
pot pozitiona pentru a obtine performante mai bune in viitor,
potrivit EY 2023 Global DNA of the CFO, un sondaj realizat in
randul a 1.000 de directori financiari la nivel global.

Doar 16% dintre liderii financiari intervievati 1si percep
functia financiara ca fiind la cel mai ridicat nivel de
performanta in ceea ce priveste transformarile in domenii cum
ar fi tehnologia si modelul operational, iar 14% spun ca fac
schimbari holistice majore pentru a pregati functia pentru
viitor. Directorii financiari care urmaresc aceasta agenda au
de 1,4 ori mai multe sanse de a avea o functie financiara
peste medie sau cea mai performanta in prezent si de 1,7 ori
mai multe sanse de a atinge cel mai ridicat nivel de
performanta dupa transformare.

Rezultatele sondajului sunt, de asemenea, sustinute de studiul
nSase modalitati prin care directorii financiari pot creste
sansele de succes ale transformarii”, care a constatat ca
multi directori financiari trebuie sa dezvolte un stil de
conducere empatic si autentic pentru a crea o aliniere 1in
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jurul viziunii financiare.

Guillaume Macczak, Partener GBS & Finance Advisory Services,
spune: ,Esecul multor directori financiari de a recunoaste ca
implicarea angajatilor este o componenta esentiala in decizia
de succes a proiectelor de transformare si ar putea fi motivul
pentru care vedem ca acest procent scazut de directori
financiari percep performanta functiei lor financiare, in ceea
ce priveste prioritatile de transformare, ca fiind cea mai
buna din clasa lor”.

Directorii financiari se confrunta cu cerinte complexe si
contradictorii in procesul de a genera valoare pe termen lung
si de a gasi solutii de eficientizare a costurilor pe termen
scurt, reinventand in acelasi timp functia financiara.
Sondajul evidentiaza trei paradoxuri fundamentale iIn cadrul
rolului de director financiar: crearea de valoare pe termen
lung in timp ce se confrunta cu presiuni pentru reducerea
investitiilor prioritare; gestionarea riscurilor in timp ce se
genereaza valoare prin schimbari inovatoare; si reusita ca
lider si strateg financiar atunci cand seturile traditionale
de competente financiare nu ii echipeaza cu toate abilitatile
necesare.

Echilibrarea prioritatilor de investitii pe termen scurt si pe
termen lung

Jumatate dintre respondenti (50%) spun ca 1indeplinesc
obiectivele de crestere pe termen scurt prin reducerea
finantarii in domenii care sunt considerate, de asemenea,
prioritati pe termen lung.

Programele de mediu, sociale si de guvernanta (ESG) sunt cele
mai vulnerabile la astfel de reduceri, 37% dintre respondenti
declarand ca organizatia lor intentioneaza sa reduca sau sa
intrerupa cheltuielile in urmatoarele 12 luni, desi considera
ESG o prioritate pe termen lung. Cu toate acestea, directorii
financiari ar trebui sa fie prudenti in ceea ce priveste



reducerea cheltuielilor in acest domeniu, avand in vedere
importanta sustenabilitatii in generarea de valoare pe termen
lung. In schimb, costurile legate de lantul de aprovizionare
sunt cel mai putin susceptibile de a fi vizate (24% dintre
respondenti), ceea ce sugereaza ca recentele perturbari au dus
la o prioritizare a rezistentei lantului de aprovizionare si
este mai probabil sa fie protejate de reducerea costurilor.

~Chiar si cu introducerea obligativitatii raportarii ESG
pentru companiile mari, directorii financiari pot 1ignora
necesitatea de a respecta standardele actuale de mediu, ceea
ce ar putea duce la amenzi si ar putea avea repercusiuni
financiare. Pe langa pierderea clientilor loiali, care au
devenit mai constienti de preocuparile socio-economice si de
mediu, acest lucru are ca rezultat si un interes scazut din
partea potentialilor investitori”, a declarat Guillaume
Macczak.

Echilibrarea eficienta a cerintelor pe termen scurt cu
valoarea pe termen lung poate necesita colaborare, cooperare
si incredere intre liderii financiari si echipa executiva. Cu
toate acestea, tensiunile si dezacordurile pot submina acest
efort colectiv. 67% dintre liderii financiari intervievati
spun ca exista tensiuni si dezacorduri in cadrul echipelor lor
de conducere 1iIn ceea ce priveste echilibrul dintre
prioritatile pe termen scurt si cele pe termen lung.

Sondajul evidentiaza faptul ca directorul financiar poate juca
un rol important in rezolvarea acestor tensiuni si 1in
echilibrarea prioritatilor pe termen scurt si pe termen lung.
Acestia pot oferi o perspectiva valoroasa asupra procesului de
luare a deciziilor, incurajand consensul in cadrul C-suite si
ajutand la alinierea deciziilor cu strategia de valoare pe
termen lung.

Indeplinirea acestui rol va necesita un director financiar cu
credibilitatea si influenta necesare pentru a provoca CEO-ul
si echipa executiva. Cu toate acestea, cercetarile sugereaza



ca nu toti liderii financiari sunt dispusi sa isi exprime
opinia tot timpul. Mai putin de o treime dintre respondenti
(32%) vorbesc intotdeauna atunci cand au o opinie diferita de
cea a consensului si numai 30% dintre respondenti provoaca
intotdeauna cu tarie membrii echipei executive atunci cand nu
sunt de acord cu o problema cheie.

Echilibrul intre risc, inovatie si transformare

In general, 72% dintre respondenti spun cd mentalitatile si
comportamentele traditionale de back-office 1incetinesc
modernizarea functiei financiare.

Guillaume Macczak adauga: ,In Romdnia, climatul investitional
continua sa fie influentat de presiunile inflationiste si de
perspectivele macroeconomice, punand accentul pe liderii din
domeniul financiar pentru a promova inovatia in cadrul
companiilor lor, pastrand in acelasi timp practicile de
gestionare a riscurilor. Acest lucru ii va ajuta pe directorii
financiari sa pozitioneze finantele ca un motor strategic
pentru dezvoltarea pe termen lung”.

Pe masura ce directorii financiari cauta sa creeze functii
financiare digitalizate pentru a stimula o crestere durabila
pe termen lung, prioritatile lor principale sunt transformarea
tehnologiei financiare si analiza avansata a datelor. Aceste
doua domenii au ajuns in fruntea listei de prioritati de
transformare a directorilor financiari, cu transformarea
tehnologiei pe primul loc (selectata de 37%) si analiza
avansata a datelor selectata de 27%, alaturi de
sustenabilitate. Acest lucru subliniaza importanta analizei
datelor pentru a contribui la modelarea viitorului functiei
financiare ca rol strategic in cadrul organizatiei. Cu toate
acestea, desi resursa umana ar trebui sa fie, de asemenea, o
prioritate pentru a contribui la realizarea unei transformari
de succes, aceasta este citata doar de 19% dintre respondenti.

Echilibrarea rolului in evolutie al directorului financiar cu



seturile de competente traditionale

Multi lideri din domeniul financiar considera rolul de CFO ca
fiind o treapta spre pozitia de CEO, oferind o baza strategica
si experiente valoroase necesare pentru a se pregati pentru
rigorile rolului. 84% dintre respondenti recunosc rolul de CFO
ca fiind extrem de provocator, dar afirma, de asemenea, ca nu
a existat niciodata un moment mai interesant pentru a fi CFO -
in crestere fata de 76% dintre respondentii din cadrul
sondajului anterior. Aceasta tendinta subliniaza importanta
pozitiei de CFO pe parcursul carierei si subliniaza importanta
pregatirii liderilor din domeniul financiar pentru viitoarele
oportunitati de management.

Asteptarile legate de abilitatile directorilor financiari
includ extinderea cunostintelor lor in domenii noi, doua
treimi dintre respondentii din randul liderilor financiari
(66%) recunoscand disponibilitatea companiilor de a numi
directori financiari cu experienta limitata in domeniul
financiar. Acest 1lucru evidentiaza o evolutie catre
valorizarea leadership-ului strategic si inspirational in
detrimentul exclusiv al expertizei in domeniu, semnaland o
schimbare fata de perceptia traditionala a rolului CFO.

Pentru a fi un director financiar de succes, cercetarea
evidentiaza importanta inteligentei emotionale pentru viitorii
directori financiari. Conform concluziilor, principala
abilitate asteptata pentru directorii financiari de succes 1in
urmatorii cinci ani este inteligenta emotionala foarte
dezvoltata si experienta iIn domenii legate de oameni, cum ar
fi diversitatea, incluziunea si bunastarea angajatilor. Pe
masura ce directorii financiari evalueaza potentialii angajati
din echipele lor, ar trebui sa acorde prioritate persoanelor
care dau dovada de inteligenta emotionala si de capacitatea de
a se conecta eficient cu ceilalti.



ANAF 1intensifica eforturile
de colectare prin controlul
marilor averi

Autori:

- Corina Mindoiu, Partener, Impozit pe venit si
contributii sociale, EY Roméania

- Calin Stan, Avocat, Senior Managing Associate, Bancila,
Diaconu si Asociatii

In Monitorul Oficial al Romaniei nr. 585/28.06.2023 a fost
publicat Ordinul nr. 920/13.06.2023 al Agentiei Nationale de
Administrare Fiscala cu privire la persoanele fizice cu averi
mari, prin care sunt reglementate mai multe aspecte privind
conformarea si controlul marilor averi, ceea ce se traduce
intr-o intensificare a eforturilor ANAF de a colecta, 1in
totalitate si la timp, cat mai multe venituri catre bugetul de
stat.

Ordinul nr. 920/13.06.2023 reglementeaza, 1in concret,
urmatoarele: definitia persoanelor fizice cu averi mari;
modalitatea de stabilire/estimare a averili; definirea
grupurilor PFAM, PFAM extins; desemnarea structurii competente
care sa deruleze programul de crestere a conformarii fiscale
voluntare a persoanelor fizice cu averi mari (Directia
generala control venituri persoane fizice — DGCVPF).

Astfel, persoana fizica cu avere mare este definita ca fiind
persoana fizica rezidenta fiscal in Romania care detine o
avere, atat in tara, cat si in strainatate, estimata la o
valoare mai mare de 25 milioane euro, echivalentul in lei,
calculat la cursul mediu al euro din anul precedent estimarii
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averii, stabilit de Banca Nationala a Romaniei.

In ceea ce priveste valoarea averilor, Ordinul nr.
920/13.06.2023 aduce claritate prevazand ca estimarea acestora
se va realiza pe baza datelor si informatiilor cu privire la
bunurile imobile, bunurile mobile si activele financiare
detinute, averea fiind considerata suma celor trei elemente.

Totodata, sunt reglementate si notiunile de ,Grup al
persoanelor fizice cu averi mari” si ,Grup extins al
persoanelor fizice cu averi mari”, astfel:

notiunea de ,Grup al persoanelor fizice cu averi mari”
se refera la persoanele fizice a caror avere estimata
depaseste suma de 25 milioane euro;

= notiunea de ,Grup extins al persoanelor fizice cu averi
mari” se refera la grupul persoanelor fizice cu averi
mari, la care se adauga persoanele fizice soti/sotii si
rude/afini pana la gradul al doilea ai/ale acestora.

Contribuabilii ce fac parte din Grupul persoanelor fizice cu
averi mari si/sau din Grupul extins al persoanelor fizice cu
averi mari urmeaza sa fie informati ca fac parte dintr-un
astfel de grup, printr-o notificare care va cuprinde mai multe
informatii privind incadrarea in criteriile de avere, cele
trei elemente pe baza carora a fost estimata averea si aspecte
legale despre conformare. In prezent, persoanele fizice
identificate cu risc fiscal sunt notificate de catre organele
fiscale 1in vederea conformarii, in cazul in care acestea
constata diferente semnificative intre veniturile declarate de
catre contribuabili si veniturile estimate ca fiind realizate
de catre acestia pe baza anumitor indicatori fiscali si
patrimoniali. Notificarea de conformare reprezinta un pas
procedural anterior initierii unui control fiscal (dar
ulterior analizei de risc).

De asemenea, grupul de persoane fizice cu averi mari, precum
si grupul extins de persoane fizice cu averi mari se



actualizeaza o data la 3 ani, 1in sensul introducerii
contribuabililor persoane fizice care au o avere estimata mai
mare de 25 milioane euro, si o data la 6 ani, in sensul
eliminarii contribuabililor persoane fizice a caror avere a
scazut sub pragul sus-mentionat.

In scopul asigurarii conformarii fiscale, vor fi aplicate
tratamente fiscale alternative pentru cresterea conformarii
fiscale — indrumarea persoanelor cu averi mari pentru
intelegere si declarare, precum si transmiterea de notificari
privind problemele de neconformare identificate. Totodata,
ANAF va proceda la selectarea, pe baza analizei de risc, a
persoanelor fizice care prezinta risc de neconformare la
declararea veniturilor impozabile, in vederea efectuarii de
verificari ale situatiei fiscale personale/verificari
documentare.

Aspectele majore ce trebuie retinute din proiectul de ordin al
ANAF se refera la cresterea gradului de conformare la
declararea marilor averi si, respectiv, plata impozitelor
aferente si dezvoltarea, si iIn Romania, a unei ,relatii de
parteneriat” 1intre contribuabili si autoritatea fiscala,
pentru a evita situatiile neplacute si dificile in care, in
urma controalelor, se constata nereguli la declarare si plata.

ANAF intentioneaza astfel sa lucreze in sprijinul conformarii
fiscale voluntare a contribuabililor cu averi mari, prin toate
masurile 1iIntreprinse, inclusiv prin segmentarea
contribuabililor pe baza de risc fiscal, actiunile de control
fiind precedate de actiuni preliminare tintite, de indrumare
si notificare privind problemele de necomformare identificate.

La randul lor, contribuabilii din aceasta categorie trebuie sa
analizeze in profunzime legislatia, sa evalueze corect si
complet averea totala, sa-si declare veniturile si sa se
conformeze la plata impozitelor aferente, potrivit
prevederilor Codului fiscal, in general pana pe 25 mai a
fiecarui an pentru anul anterior. Sunt situatii complexe, 1in



care veniturile pot fi realizate si in Roménia si 1in
strainatate, activele sunt de diverse tipuri, chiar din
fiecare dintre cele trei categorii mai sus mentionate si o
analiza fiscala de specialitate este necesara.

In concluzie, ANAF isi propune sa creeze premisele necesare
pentru conformare, corectitudine, transparenta in declararea
veniturilor, iIn totalitatea acestora si o necesara colaborare
intre contribuabilii cu averi mari si autoritati. In legatura
cu ceea ce ANAF intentioneaza sa defineasca drept ,averi mari”
si avand in vedere necesara evaluare a bunurilor mobiliare,
imobiliare si activelor financiare detinute, cu atentie
sporita si catre companiile in care contribuabilii vizati sunt
actionari — asistenta de specialitate, atat fiscala, cat si
juridica, se impune, tocmai pentru a evita situatiile de
neconformare completa.

Potrivit raportului de activitate al ANAF pentru anul 2022, ca
urmare a controalelor efectuate la contribuabili persoane
juridice si fizice in anul 2022, inspectia fiscala a
inregistrat urmatoarele rezultate:

= au fost efectuate 34.991 verificari la contribuabili
persoane juridice si fizice (26.056 la contribuabili
persoane juridice si 8.935 la contribuabili persoane
fizice), din care 24.459 inspectii fiscale (17.41l1 la
contribuabili persoane juridice si 7.048 1la
contribuabili persoane fizice);

=au fost stabilite sume suplimentare in valoare totala
2.806,1 mil. lei (2.629,5 milioane lei la contribuabili
persoane juridice si 176,6 mil. lei la contribuabili
persoane fizice).

De asemenea, 1in primele trei luni ale anului 2023 s-au
efectuat 14.160 controale la persoane juridice si fizice -
10.184 1la contribuabili persoane juridice si 3.976 la
contribuabili persoane fizice, fiind stabilite sume
suplimentare in valoare totala de 612,0 milioane lei.



Studiul EY CESA Sustainable
Value: Sase din zece companii
planuiesc sa 1lnvesteasca mail
multi bani anul viitor pentru
a face fata schimbarilor
climatice

Romania are mari sanse de a devansa celelalte tari din
regiunea CESA (regiunea Europei Centrale, de Est si de Sud-Est
si regiunea Asiei Centrale) in ceea ce priveste adoptarea
diverselor actiuni pentru schimbarile climatice in mai multe
domenii, in special in privinta actiunilor legate de furnizori
si terti prin parteneriate, fuziuni si achizitii si
dezinvestitii, potrivit studiului EY CESA Sustainable Value
Study, care pentru Romania are la baza un sondaj realizat cu
52 de Chief Sustainability Officers (CSO).

Investitiile in initiative privind schimbarile climatice
variaza pentru fiecare tara CESA, deciziile fiind motivate de
diferiti factori. Astfel, Polonia are cel mai scurt termen
pentru a deveni carbon-negativa, iar Romania are cel mai scurt
termen pentru reducerea emisiilor si cel mai mic obiectiv de
reducere pentru a atinge zero emisii nete. De asemenea, este
mai probabil ca Polonia sa prioritizeze valoarea oferita
clientilor, in timp ce agenda Romaniei privind schimbarile
climatice este modelata atat de valorile angajatilor, cat si
de obiectivele climatice stabilite la nivel global.

In comparatie cu alte tari din CESA, respondentii din Romania
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considera ca este mai usor sa masoare progresele inregistrate
in agenda privind schimbarile climatice comparativ cu
masurarea altor rezultate importante pentru companii. Cu toate
acestea, Romania trebuie sa imbunatateasca in continuare
colaborarea intre managementul executiv si board cu privire la
agenda de schimbari climatice.

Companiile reduc emisiile, dar prea lent si insuficient

La nivel CESA, 92% dintre companiile intervievate si-au luat
un angajament public privind schimbarile climatice pana in
2030. In medie, acestea planuiesc sa reducd emisiile cu 33%,
dar pana in prezent au redus emisiile cu doar 19%.

Lumea are nevoie de o reducere de 45% pana in 2030 pentru a
mentine obiectivul de limitare a incalzirii globale sub 1,5°C.
Cele mai multe angajamente sunt insuficiente — doar 27% dintre
acestea intentioneaza sa reduca emisiile cu 45% sau mai mult
si doar 38% si-au asumat un angajament pana in 2030. Doar 29%
dintre respondenti s-au angajat sa aiba emisii de carbon
negative, iar 15% s-au angajat sa atinga net zero.

Un alt aspect confirmat de studiu este faptul ca investitiile
companiilor in domeniul climei se transforma in beneficiu
financiar. Patru din zece companii respondente au obtinut o
valoare financiara mai mare decat se asteptau. Compromisul
dintre realizarea obiectivelor globale legate de planeta si
indeplinirea obiectivelor de business este adesea o falsa
alegere. 0 abordare holistica a sustenabilitatii, care include
beneficiile financiare, ale angajatilor si ale clientilor,
tinde sa se dovedeasca benefica si pentru planeta.

Organizatiile care intreprind mai putine actiuni in domeniul
climatic se lupta mai mult cu executia, in timp ce
organizatiile care sunt mai active din acest punct de vedere
trebuie sa imbunatateasca coordonarea si colaborarea interna.
Oportunitatile cheie pentru a face progrese semnificative in
ceea ce priveste schimbarile climatice includ parteneriate mai



extinse si investitii in resursa umana.

Sase din zece companii intentioneaza sa investeasca mai mult
anul viitor pentru a aborda schimbarile climatice, comparativ
cu anul acesta, iar un 25% dintre ele intentioneaza sa aloce
semnificativ mai multe fonduri. Crearea de valoare este un
considerent esential, aproape toate organizatiile (99%) avand
in vedere mai multe tipuri de valoare, atunci cand evalueaza o
initiativa.

0 abordare a sustenabilitatii bazata pe valoare genereaza
impact financiar

Investitiile alocate schimbarilor climatice genereaza mai
multa valoare decat se asteptau companiile, pe mai multe
planuri. Acest lucru se intampla in ciuda ingrijorarilor ca
initiativele pentru schimbari climatice vor avea un impact
negativ asupra performantei financiare (37%) sau vor reduce
capacitatea companiei de a face fata competitiei pe termen
scurt (19%). In medie, respondentii spun ca de 2,8 ori mai
multe dintre initiativele organizatiei lor privind schimbarile
climatice vor avea un impact financiar pozitiv, decat unul
negativ (39% fata de 14%).

Companiile sunt de 0,5 ori mai predispuse sa prioritizeze
valoarea financiara fata de obiectivele globale legate de
planeta atunci cénd evalueaza o initiativa. Studiul arata ca
impactul initiativelor climatice pe mai multe tipuri de
valoare poate fi benefica atat pentru companii, cat si pentru
societate si planeta. Astfel, planificarea sustenabilitatii pe
termen lung faciliteaza mentinerea bunei evolutii a
companiilor sau identificarea unor noli oportunitati de a crea
valoare.

Massimo Bettanin, Partener Schimbari Climatice si
Sustenabilitate, EY Romania: ,Sondajul nostru arata ca acele
companii care sunt mai active in ceea ce priveste actiunile de
combatere a schimbarilor climatice beneficiaza de o



performanta financiara mai buna decat cea preconizata. Conform
sondajului, luarea unor masuri pentru reducerea emisiilor si
investitiile in 1initiative care abordeaza schimbarile
climatice pot chiar accelera performanta financiara. Acesta
este un mesaj puternic pentru acele organizatii care inca
ezita sa ia masuri decisive pentru a-si reduce emisiile de
gaze cu efect de sera si pentru a preveni potentialele
consecinte ale schimbarilor climatice asupra activitatii lor.
Intelegerea si abordarea cerintelor de reglementare emergente
si a asteptarilor clientilor, precum si optimizarea costurilor
de operare prin eficienta energetica si a resurselor,
minimizarea deseurilor si reformularea produselor, deblocheaza
noi oportunitati in piata si cresc vanzarile si veniturile,
ceea ce, in cele din urma, duce la o performanta financiara
mai buna. Acest sondaj confirma faptul ca actiunea in domeniul
climei nu este doar o chestiune de gestionare adecvata a
riscurilor, ci este, de asemenea, si poate chiar mai
important, o oportunitate care creeaza valoare pe termen mediu
si lung si sporeste rezilienta unei companii”.

EY anunta publicarea unui
plan in sase puncte pentru a
contribui 1la consolidarea
increderii mediuluil de

afaceri din Europa si la
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atragerea investitiilor
straine directe

= Planul vine in contextul in care Europa se confrunta cu
o concurenta acerba din partea Chinei si a SUA

 Printre actiunile pe care institutiile europene si
guvernele nationale ar trebui sa le aiba in vedere se
numara preluarea initiativei in ceea ce priveste ESG,
promovarea IMM-urilor si modernizarea regimului fiscal

Studiul EY — Europe Attractiveness Survey 2023 evidentiaza
sase masuri pe care institutiile europene si guvernele
nationale trebuie sa le adopte pentru a contribui 1la
mentinerea increderii mediului de afaceri si la atragerea mai
multor investitii straine directe (ISD).

Sondajul a constatat ca, in ciuda concurentei puternice din
partea Chinei si a SUA, investitorii sunt in general optimisti
in ceea ce priveste perspectivele europene. 67% dintre ei -
fata de 53% iIn 2022 — declara ca au planuri de a stabili sau
extinde operatiunile in Europa in 2023. In aceeasi proportie
au declarat ca sunt de parere ca atractivitatea Europei va
creste in urmatorii trei ani.

Cu toate acestea, investitorii si-au exprimat ingrijorari
serioase in ceea ce priveste amenintarile 1la adresa
instabilitatii politice, cresterii costurilor, sarcinilor de
reglementare si indisponibilitatii oamenilor cu competentele
potrivite. Prima parte a EY European Attractiveness Survey
2023, publicata in luna mai 2023, a constatat ca investitiile
straine directe in Europa au stagnat in 2022, crescand cu doar
1% fata de 2021 si ramanand cu 7% mai mici decat in 2019,
inainte de pandemia COVID-19. In plus, crearea de locuri de
munca prin ISD in Europa a scazut cu 16% in 2022, fata de
2021.
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Bogdan Ion, Country Managing Partner, EY Romania si Chief
Operating Officer pentru EY Europa Centrala si de Sud-Est si
Regiunea Asiei Centrale: ,Una dintre cele mai importante
concluzii ale datelor din 2022 este cresterea numarului de
proiecte de investitii straine directe in mai multe state din
Europa de Sud, Centrala si de Est, printre care Italia,
Polonia, Portugalia, Romania si Turcia. Romania a inregistrat
69 de noi proiecte ISD, o crestere de 86% fata de anul trecut.
In plus, in pofida unui climat investitional dificil, existd
inca motive de optimism in ceea ce priveste perspectivele ISD
in Europa in 2023: 67% dintre companiile intervievate au
«planuri de a stabili sau de a extinde operatiunile in Europa
in urmatorul an», un indicator care si-a revenit puternic dupa
pandemie. In ceea ce priveste Roménia, 63% dintre liderii de
companii intervievati au mentionat ca doresc sa investeasca in
Roménia in cursul anului viitor, fata de 56% anul trecut”.

EY prezinta un plan in sase puncte, bazat pe mai mult de 500
de interviuri cu lideri de companii, pentru a ajuta Europa sa
ramana competitiva si atractiva pentru investitori. Potrivit
planului, guvernele europene ar trebui sa adopte urmatoarele
masuri:

- Reiterarea avantajelor comerciale pentru Europa

Ar trebui creata o noua viziune, bazata pe stabilitate
economica, politica si de reglementare. Europa ar trebui sa
fie prezentata ca un centru pentru organizatiile viitorului,
cu un mesaj puternic pentru investitori cu privire la modul in
care continentul 1isi poate valorifica atuurile actuale,
inclusiv in domeniul cercetarii si dezvoltarii, al
proprietatii intelectuale si al productiei avansate si cum isi
poate extinde pozitia de lider in economia digitala si
ecologica.

» Consolidarea sprijinului pentru intreprinderile mici si
mijlocii (IMM-uri)



IMM-urile angajeaza aproximativ 100 de milioane de persoane 1in
intreaga Europa, constituind coloana vertebrala a economiei
europene si reprezentand jumatate din PIB-ul continentului.
Insd sondajul a aratat cd mult mai putine IMM-uri decat
intreprinderi mai mari intentioneaza sa se extinda in Europa
in 2023 (57% fata de 79%) si sunt mai putin optimiste in ceea
ce priveste perspectivele Europei in urmatorii trei ani.
Trebuie sa se faca mai mult pentru a-i convinge pe
antreprenori ca Europa se angajeaza sa 1i ajute sa se dezvolte
si sa le ajute sa faca saltul pentru a deveni intreprinderi cu
potential de lider mondial, de la punerea la dispozitie a
capitalului de <crestere, 1la facilitarea 1impactuluil
schimbarilor de reglementare.

» Incurajarea investitiilor in cercetare si dezvoltare,
dar si in productie

Sondajul a aratat ca cercetarea si dezvoltarea reprezinta
principala categorie de investitii noi in Europa in urmatorii
trei ani, 64% dintre directori asteptandu-se sa isi mareasca
amprenta europeana in domeniul cercetarii si dezvoltarii.
Pentru a realiza acest potential, factorii de decizie politica
ar trebui sa continue sa incurajeze investitiile 1in
activitatile de inalta tehnologie care remodeleaza economia
globala. Acest lucru trebuie sa includa obiectivul de a plasa
Europa in centrul revolutiei inteligentei artificiale prin
dezvoltarea unor cadre de reglementare solide care sa permita
companiilor sa valorifice avantajele acesteia, stabilind in
acelasi timp parametri clari in ceea ce priveste utilizarea
ei.

Cu toate acestea, dezvoltarea tehnologiei nu ar trebui sa fie
singurul obiectiv al Europei. Europa ar trebui sa ia 1in
considerare modul in care sa iIncurajeze investitiile de-a
lungul intregului lant valoric si, 1in special, in ceea ce
priveste capacitatea de productie — unde doar o treime (33%)
dintre directori se asteapta sa creasca investitiile. Acest
lucru ar permite Europei sa profite de industriile si



tehnologiile strategice care remodeleaza economia mondiala si
sa reduca dependentele externe ale Europei, pe fondul
cresterii tensiunilor geopolitice.

» Preluarea initiativei in ceea ce priveste schimbarile
climatice si ESG

Sondajul a aratat ca investitorii recunosc avantajele pe care
le ofera pozitia de lider pe care Europa o detine in domeniul
mediului, 61% dintre acestia considerand Europa ,mai
atractiva” decat <concurenta 1in ceea ce priveste
sustenabilitatea. Europa ar trebui sa urmareasca cresterea in
continuare a ponderii energiilor regenerabile in mixul sau
energetic si sa 1imbunatateasca accesul 1la energia
decarbonizata, precum si sa infrunte provocarea competitiva a
SUA, deoarece in ultimele luni au fost puse in opozitie Green
Deal al UE si Inflation Reduction Act al SUA.

- Dezvoltarea viitoarei generatii

Sondajul identifica disponibilitatea, calitatea si
adaptabilitatea competentelor printre cei mai importanti
factori pentru companii, atunci cand acestea aleg unde sa se
stabileasca. Intr-o perioadd de penurie de resurse umane in
multe zone geografice, se asteapta ca formarea noilor
generatii de talente in domenii esentiale — precum tehnologia,
energia, ingineria, sanatatea sau stiinta datelor — sa se
traduca intr-un avantaj competitiv pentru Europa. Pe masura ce
devine evident ca inteligenta artificiala ar putea perturba
enorm piata muncii pana in 2030, Europa ar trebui sa ia 1in
considerare o abordare coerenta care sa alinieze mediul de
afaceri si cel educational in jurul wunor nevoi
transformationale si masive.

= Modernizarea regimurilor fiscale si de reglementare

Principala prioritate a investitorilor in materie de politica
fiscala in 2023 este acordarea de credite fiscale pentru
cercetare si dezvoltare, care s-a clasat doar pe locul patru



in 2022. Acest lucru poate reflecta investitiile planificate
in cercetare si dezvoltare, dar, in sens mai larg, companiile
doresc ca regulile, normele si reglementarile sa fie cat mai
stabile posibil. Claritatea este, de asemenea, importanta
pentru cadrele de reglementare din Europa. Chiar si in cazul
in care politica este inca in curs de elaborare in domenii
noi, cum ar fi inteligenta artificiala si tehnologiile cu
emisii reduse de dioxid de carbon, factorii de decizie
politica pot promova 1increderea prin oferirea unor
reglementari clare cu privire la viitoarele domenii.

Criza costului vietil
alimenteaza cresterea

popularitatii vehiculelor
electrice — analiza EY

- Costurile ridicate ale combustibililor sunt acum
principalul motiv care 1ii determina pe consumatori sa
cumpere un vehicul electric

- La nivel global, mai mult de jumatate (55%) dintre cei
care au in plan sa cumpere o masina intentioneaza sa
cumpere un vehicul electric

»31% dintre respondenti sunt ingrijorati de lipsa
statiilor de incarcare

Consumatorii sunt din ce in ce mai Iincrezatori in ceea ce
priveste achizitionarea de vehicule electrice (EV), 1in
conditiile in care costurile in crestere ale combustibililor,
preocuparile legate de mediu si costurile mai mici de
proprietate determina o crestere brusca a intentiei de


https://taxnews.ro/2023/07/03/criza-costului-vietii-alimenteaza-cresterea-popularitatii-vehiculelor-electrice-analiza-ey/
https://taxnews.ro/2023/07/03/criza-costului-vietii-alimenteaza-cresterea-popularitatii-vehiculelor-electrice-analiza-ey/
https://taxnews.ro/2023/07/03/criza-costului-vietii-alimenteaza-cresterea-popularitatii-vehiculelor-electrice-analiza-ey/
https://taxnews.ro/2023/07/03/criza-costului-vietii-alimenteaza-cresterea-popularitatii-vehiculelor-electrice-analiza-ey/

cumparare a vehiculelor electrice, potrivit unui nou studiu
realizat de EY.
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EY Mobility Consumer Index 2023, un raport anual lansat
2020 care ofera informatii despre tendintele globale
domeniul auto, arata ca, dintre cei care spun ca doresc
achizitioneze un vehicul, mai mult de jumatate (55%
intentioneaza sa cumpere un vehicul complet electric sau un
vehicul hibrid plug-in in urmatorii doi ani.
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Este important faptul ca 38% dintre acestia spun ca preturile
ridicate ale combustibililor pentru vehiculele cu motor cu
ardere interna (ICE) reprezinta principalul motiv pentru a
cumpara un VE. Acesta este primul an in care pretul ridicat al
combustibililor este citat ca principal motiv pentru trecerea
la vehiculele electrice, depasind preocuparile legate de mediu
si cresterea penalitatilor pentru vehiculele cu motoare cu
ardere interna, care obisnuiau sa fie pe primul loc.

Cel mai recent raport arata ca increderea consumatorilor in
vehiculele electrice a crescut in mod semnificativ, intentia
de cumparare fiind 1In crestere pe majoritatea pietelor,
inclusiv in SUA (+19%), Suedia (+12%) si Japonia (+11%).

Stimulentele guvernamentale, cum ar fi Legea privind reducerea
inflatiei (IRA) din SUA, au, de asemenea, impact si se
asteapta sa duca la o crestere suplimentara a vanzarilor 1in
acest an.

In China continentald, desi guvernul a pus capat subventiilor
pentru vehiculele electrice in 2022, inclinatia consumatorilor
catre vehiculele electrice continua sa creasca, determinata de
o combinatie intre eforturile sporite ale producatorilor de
automobile in cercetare si dezvoltare, preturile competitive
si disponibilitatea mai larga a modelelor accesibile.

SUV-urile sunt tipul preferat de cei mai multi potentialii
cumparatori de VE in toate zonele geografice. In timp ce 43%
dintre respondenti isi arata intentia de a cumpara un e-SUV,



33% inclina spre achizitionarea unui sedan.

Aproximativ 88% dintre respondenti isi arata disponibilitatea
de a plati o prima pentru EV-uri, fata de 80% in 2022. Un
procent care variaza de la 11% pana la 20% este prima de pret
pe care majoritatea respondentilor se declara dispusi sa o
plateasca pentru un EV.

Mihai Draghici, Partener, Consultanta, EY Romania: ,Piata
vehiculelor electrice din Romania este in crestere rapida, 1in
conformitate cu tendintele globale. EV-urile din Romania
capata acum o cota de piata semnificativa, de 10% in mai 2023,
in timp ce automobilele diesel reprezentau 13%. Tendinta
indica o traiectorie promitatoare spre un viitor in care
inmatricularile de EV-uri vor depasi masinile diesel, posibil
chiar de anul viitor. Aceasta schimbare reflecta, de asemenea,
preferinta din ce in ce mai mare pentru mobilitatea
sustenabila in Romania”.

In ciuda optimismului general, exista ingrijorari persistente
in randul consumatorilor

In timp ce ingrijorarile legate de costurile initiale de
achizitie s-au diminuat, odata cu aparitia unor modele mai
accesibile, 31% dintre respondenti spun ca lipsa statiilor de
incarcare este cea mai mare ingrijorare a lor atunci cand se
gandesc sa cumpere un vehicul electric.

Aceasta ingrijorare se confirma pe mai multe piete, cum ar fi
SUA, China, Marea Britanie sau Germania si aici incarcarea
vehiculelor electrice fiind considerata cea mai mare
preocupare.



Codul de procedura fiscala,
modificat. Mecanismele de
esalonari care permit
companiilor plata datoriilor
fiscale in rate au reguli noi

Autor: Paul Chichernea, Associate Biris Goran SPARL

Codul de procedura fiscala a fost actualizat printr-o
ordonanta de urgenta care a modificat substantial regulile
pentru ambele mecanisme de esalonare la plata (clasica si
simplificata), care permit companiilor o plata ,in rate” a
datoriilor fiscale. Modificarile vizeaza, printre altele,
eliminarea unor tipuri de debite fiscale de pe lista celor
care puteau fi esalonate la plata, dar si adaugarea unei
categorii noi de datorii bugetare care pot fi de-acum cuprinse
in cele doua mecanisme. Noi prevederi apar si in privinta
garantiilor obligatorii pentru contribuabilii care apeleaza la
procedura esalonarii.

Actualizarea Codului de procedura fiscala s-a facut prin
0.U.G. nr. 20/2023, in vigoare deja, care prevede o serie de
reguli noi la ambele mecanisme de esalonare la plata permise
contribuabililor — si procedura clasica, si procedura de
esalonare simplificata.

Cele mai importante noutati de la mecanismul general al
esalonarii vizeaza reglementarea unei conditii pentru
contribuabili de a constitui garantii in procentaj de minimum
50% din valoarea obligatiilor fiscale restante ce fac obiectul
inlesnirilor la plata, pentru a beneficia de esalonarea la
plata de cel mult cinci ani, 1in situatia in care
contribuabilii detin bunuri in proprietate insuficiente pentru
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a constitui garantiile impuse de legislatie.

In cazul in care debitorii nu pot constitui garantia de
minimum 50%, acestia pot beneficia de esalonare la plata pe o
perioada de cel mult sase luni. Vechile reglementari se
refereau la termenul maxim de sase luni numai pentru debitorii
care nu pot constitui niciun fel de garantie.

Lista datoriilor care pot fi cuprinse in esalonari a fost
modificata, in sensul in care au fost incluse si obligatiile
fiscale/bugetare care reprezinta fonduri europene sau fonduri
publice nationale aferente fondurilor europene, dar au fost
eliminate de la esalonare accizele.

La mecanismul esalonarii simplificate, una dintre cele mai
relevante modificari vizeaza lista datoriilor care sunt
permise sa fie stinse prin acest mecanism. Astfel, desi au
fost introduse si aici obligatiile fiscale/bugetare care
reprezinta fonduri europene sau fonduri publice nationale
aferente fondurilor europene, au fost excluse: accizele,
impozitele si contributiile sociale obligatorii cu retinere la
sursa sau retinute prin stopaj la sursa, taxele aferente
activitatilor din domeniul jocurilor de noroc.

0 modificare care vizeaza ambele tipuri de esalonari se refera
la faptul ca de-acum se poate depune o singura cerere de
modificare a deciziei de esalonare la plata intr-un an, 1in
conditiile in care, pana la aparitia acestei ordonante, erau
permise doua astfel de cereri.

Similar, un debitor poate solicita mentinerea unei esalonari a
carei valabilitate a fost pierduta din cauza nerespectarii
unor conditii, o singura data, fata de doua ori, anterior.

Intre timp, ANAF a publicat in dezbatere publicd si un proiect
de ordin prin care implementeaza aceste noile reguli stabilite
de Codul de procedura fiscala. Odata adoptat, ordinul va
permite punerea efectiv in aplicare a reglementarilor.



Printre altele, proiectul de ordin stabileste actualizarea
cererilor prin care firmele solicita esalonari si a celorlalte
formulare necesare pe parcursul procedurii.

Viitoarele proceduri ANAF pun in aplicare si noile termene,
revizuind, de asemenea, si documentele justificative care se
anexeaza cererii de esalonare in sensul eliminarii unor
documente care erau solicitate in mod obligatoriu pana acum.

Principalele schimbari propuse de ANAF la procedura esalonarii
clasice:

= actualizarea modelului cererii de acordare a esalonarii
la plata;

= reducerea numarului de documente justificative care se
anexeaza cererii de esalonare — dispar, printre altele:
situatia financiara anuala, situatia incasarilor si
platilor pe ultimele sase luni anterioare datei
depunerii cererii de acordare a esalonarilor la plata,
precum si situatia privind indicatorii orientativi si
alte informatii.

In ceea ce priveste procedura esalonarii simplificate,
schimbarile principale propuse de ANAF vizeaza:

eliminarea prevederilor referitoare 1la acordarea
esalonarii la plata, in forma simplificata, pentru
debitorii prevazuti la art. 204 din Codul de procedura
fiscala, respectiv cei care trebuie sa achite
obligatiile fiscale administrate de organul fiscal
central intr-un anumit termen pentru a se mentine
autorizatia, acordul ori alt act administrativ similar;

» abrogarea prevederilor referitoare la aprobarea unei
alte perioade de esalonare la plata in cazul modificarii
deciziei de esalonare la plata;

= introducerea unui nou formular privind acordul de
principiu in cazul modificarii/mentinerii valabilitatii
esalonarii la plata pentru debitorii care trebuie sa



achite obligatiile fiscale administrate de organul
fiscal central intr-un anumit termen pentru a se mentine
autorizatia, acordul ori alt act administrativ similar.

Cresterea creditarii bancare
in zona euro va incetini anul
acesta si anul viitor,
deoarece ratele mai mari ale
dobanzilor determina 0
scadere a cererii de
imprumuturi

» Totalul imprumuturilor bancare din zona euro va
inregistra o crestere modesta, de 2,1% in 2023 si de
1,7% in 2024, pe fondul unor rate ale dobanzii ridicate
si in crestere si al unei inflatii mari

= Germania va inregistra cea mai accentuata incetinire a
cresterii anuale a imprumuturilor in 2023 (de la 6,9% in
2022, la 2,8% in acest an), iar bancile spaniole vor
raporta o contractie neta a imprumuturilor (-1,2%) in
2023

« Imprumuturile neperformante vor creste marginal in zona
euro in acest an, Spania si Italia urmand sa raporteze
cele mai ridicate rate, din cauza volumului mare de
credite ipotecare cu rata variabila

- Cresterea imprumuturilor bancare in regiune se va
accelera din 2025, cu un avans preconizat de 3,3%, si de
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3,9% in 2026, pe masura ce cererea de credite incepe sa
revina

Cresterea creditarii bancare in zona euro este prognozata sa
incetineasca, de la un varf al ultimilor 14 ani atins in 2022
(de 5%) si sa inregistreze cresteri modeste in 2023, de 2,1%
si de 1,7% in 2024, pe masura ce cererea de imprumuturi in
regiune scade, potrivit celor mai recente previziuni economice
ale EY privind imprumuturile bancare europene.

Zona euro a intrat oficial in recesiune in primul trimestru
din 2023 si, desi se preconizeaza ca incetinirea va fi doar
superficiala si de scurta durata, pietele europene continua sa
se confrunte cu o inflatie ridicata si cu o crestere fara
precedent a ratelor dobanzilor. Prin urmare, se asteapta ca
volumele de creditare sa fie puse la incercare de o scadere a
cererii de credite, cel putin in urmatorii doi ani.

Se preconizeaza ca Germania — cea mai mare economie din zona
euro — va inregistra cea mai accentuata incetinire a cresterii
nete a imprumuturilor in acest an (de la 6,9% in 2022, la 2,8%
in 2023), in principal din cauza cresterii slabe a PIB-ului si
a impactului majorarii ratelor dobanzilor asupra unei piete
imobiliare care se contracta rapid. Desi se preconizeaza ca va
inregistra o incetinire mai modesta a cresterii, se asteapta
ca imprumuturile bancare spaniole sa se contracte cu -1,2% 1in
2023, nefiind ajutate de un inceput de an slab, inainte de a
reveni la o crestere de 1,2% in 2024.

Privind dincolo de urmatorii doi ani, in pofida volatilitatii
semnificative a pietei in sectorul bancar european (si mai
larg) si a incertitudinii geopolitice, se preconizeaza ca
totalul imprumuturilor din zona euro va creste cu 3,3% in 2025
si cu inca 3,9% in 2026. Aceasta crestere va fi determinata de
disparitia impactului socului preturilor energiei de anul
trecut la nivel mondial si de reducerile de dobanda
preconizate de Banca Centrala Europeana in 2024, care ar
trebui sa stimuleze cheltuielile, sa sprijine increderea



consumatorilor si a companiilor si sa creasca cererea de
credite.

Omar Ali, EY EMEIA Financial Services Managing Partner,
comenteaza: ,Desi zona euro a intrat in recesiune tehnica la
inceputul acestui an si ratele dobénzilor continua sa creasca,
scaderea preturilor la energie inseamna ca perspectivele
economice ale Europei sunt mai bune decdt se asteptau multi cu
cateva luni in urma, iar creditarea bancara va ramane 1in
teritoriu pozitiv. Cu toate acestea, in conditiile in care
gospodariile si companiile din intreaga Europa continua sa se
confrunte cu o inflatie ridicata si in conditiile in care
incertitudinea predomina, pe masura ce razboiul din Ucraina
continua, este de inteles ca cererea de imprumuturi — pentru
ca intreprinderile sa investeasca sau consumatorii sa cumpere
0 casa, sa plece in vacanta sau sa achizitioneze articole de
valoare mare — incetineste fata de varful recent. 0 scadere a
cererii de imprumuturi are un 1impact direct asupra
creditorilor, dar, in mod colectiv, bancile europene au
acumulat o pozitie solida de capital in ultimii zece ani si
jumatate si raman rezistente. Volatilitatea continua a pietei
si provocarile geopolitice le vor pune insa la incercare
rezistenta in acest an si in anul urmator, iar sectorul bancar
european va continua sa functioneze cu un optimism prudent”.

Creditarea ipotecara va incetini la cea mai slaba rata din
ultimul deceniu

Creditele ipotecare reprezinta un procent semnificativ din
totalul imprumuturilor in cadrul zonei euro, iar incetinirea
prognozata a cresterii creditelor ipotecare la 1,4% pe
parcursul anului 2023 ar reprezenta cea mai slaba crestere de
la an la an din 2014 si o decelerare brusca fata de cresterea
de 4,9% din 2022. Cresterile ratelor ipotecare, pietele
imobiliare europene mai slabe (in special, in Germania) si o
inasprire continua a criteriilor de creditare actioneaza
pentru a reduce atat cererea, cat si disponibilitatea
creditelor ipotecare.



Previziunile EY privind imprumuturile bancare europene prevad
0 crestere a creditelor ipotecare pana la 2,5% in 2024, 1la
3,0% in 2025 si la 3,5% in 2026.

Cresterea imprumuturilor pentru intreprinderi va incetini 1la
% in acest an si la doar 0,9% in 2024.

Cresterea creditarii bancare pentru companiile din zona euro
va scadea de la varful recent de 5,5% in 2022 (cel mai rapid
din 2008 incoace), la 3,0% in acest an si la doar 0,9% in
2024, cu contractii pe pietele din Germania si Franta.
Cresterea este marginala in 2024 din cauza efectului intarziat
al ratelor dobanzilor mai mari din anii anteriori asupra
investitiilor intreprinderilor si a imprumuturilor asociate.
Se preconizeaza ca imprumuturile acordate companiilor isi vor
reveni in 2025 (crestere de 3,5%) si vor ajunge la o crestere
de 4,5% in 2026, deoarece se estimeaza o iImbunatatire a
conditiilor economice.

Imprumuturile acordate companiilor din zona euro continua sa
fie puternic afectate de incertitudinea economica, de
volatilitatea pietei, de cresterea ratelor dobanzilor si de
cresterea preturilor la energie. Cu toate acestea, se
preconizeaza ca impactul acestor aspecte se va diminua in
cursul acestui an si pana in 2024, iar cererea de credite
pentru finantarea investitiilor va creste pe masura ce
perspectivele economice se vor Imbunatati treptat.

Scaderea inflatiei va avea implicatii mixte pentru creditele
de consum

Se estimeaza ca imprumuturile negarantate vor creste cu 2% in
acest an si cu 1,9% iIn 2024 in intreaga zona euro. Acest nivel
este scazut in raport cu standardele de dinaintea pandemiei,
cand cresterea a fost in medie de 5% in perioada 2015-19. Desi
0 scadere prognozata a inflatiei ar sprijini cheltuielile
discretionare ale consumatorilor, aceasta ar cantari, de
asemenea, asupra cresterii cheltuielilor iIn numerar si a



finantarilor asociate prin intermediul cardurilor de credit si
al imprumuturilor personale.

Pietele europene puternice ale fortei de munca si o redresare
constanta a Increderii consumatorilor ar trebui sa sustina
cererea viitoare de credite de consum, 1iar prognoza EY
European Bank Lending Forecast se asteapta la o accelerare a
cresterii creditarii in 2025, ajungand la 3,9%, si la 3,2% 1in
2026.

Se asteapta ca pierderile din credite sa creasca marginal

0 economie slaba a zonei euro va determina probabil o crestere
a creditelor neperformante in toate formele de creditare
bancara, dar EY European Bank Lending Forecast nu se asteapta
la cresteri semnificative in acest an si cu siguranta nu la
nivelurile inregistrate in timpul si dupa criza datoriilor din
zona euro. Se preconizeaza ca imprumuturile neperformante ca
pondere in totalul imprumuturilor in intreaga zona euro vor
creste cu 2,6% in 2023 si cu 3,9% in 2024, de la 1,8% in 2022,
pe masura ce efectul intarziat al ratelor mai mari ale
dobanzilor se acumuleaza. Pentru context, ratele creditelor
neperformante au atins un nivel maxim de 8,4% in 2013.

Se preconizeaza ca Spania si Italia vor inregistra cele mai
mari rate ale creditelor neperformante in 2023, de 4,2% si,
respectiv, 4,4%, in parte din cauza volumului ridicat de
credite ipotecare cu rata variabila de pe ambele piete.

Reglementarile si criteriile de creditare mai stricte de dupa
criza financiara globala ar trebui sa insemne ca debitorii de
credite ipotecare sunt mai in masura sa faca fata unor rate
mai mari, in timp ce economiile acumulate de gospodarii in
timpul pandemiei si ratele scazute ale somajului din intreaga
regiune ar trebui sa ofere o solutie de sprijin impotriva
cresterii costurilor serviciului datoriei. In ceea ce priveste
companiile, o imbunatatire a perspectivelor atat pentru
preturile la energie, cat si pentru inflatie si cresterile



recente raportate la marjele de profit ar trebui sa actioneze
pentru a limita cresterea ponderii creditelor neperformante.

Nigel Moden, EY EMEIA Banking and Capital Markets Leader,
comenteaza: ,Realizarea unei cresteri a creditarii in vremuri
turbulente necesita o baza de capital solida si un nivel
ridicat de incredere din partea debitorilor. Acestia sunt
pilonii principalelor banci din zona euro, care continua sa
inregistreze o crestere a IiImprumuturilor acordate
gospodariilor si intreprinderilor, in pofida unui context
economic mai lent. Rezistenta si actiunile decisive ale
Europei in fata provocarilor recente din sectorul bancar —
care au reprezentat riscuri pentru pietele globale -
ilustreaza acest lucru. Bancile din zona euro au dat dovada de
unitate si de soliditate a capitalului, actiondnd rapid pentru
a preveni aparitia unor valuri economice grave in regiune. In
timp ce cresterea creditarii bancare va incetini pe termen
scurt, cu o crestere deosebit de scazuta anul viitor, 1iar
pierderile din imprumuturi vor creste, nivelurile de
depreciere raman cu mult sub cele inregistrate dupa criza
financiara, iar cererea globala de imprumuturi se asteapta sa
se redreseze pana in 2025".

Germania — se pregateste pentru cea mai accentuata scadere a
cresterii creditarii dintre principalele economii din zona
euro

Se preconizeaza ca Germania va inregistra in acest an cea mai
mica rata de crestere a PIB-ului dintre principalele economii
din zona euro, in mare parte din cauza activitatii slabe de la
sfarsitul anului 2022 si inceputul anului 2023, precum si a
conditiilor dificile pentru sectorul sau industrial. Cu toate
acestea, scaderea recenta a preturilor la energie ar trebui sa
limiteze orice incetinire. In general, se preconizeazd ca PIB-
ul german va scadea cu 0,4% in acest an, inainte de a creste
cu 1,2% in 2024.

Perspectivele de crestere a imprumuturilor bancare in Germania



in acest an sunt, de asemenea, preconizate a fi slabe, desi se
asteapta in continuare sa depaseasca alte piete din zona euro.
Se preconizeaza o 1incetinire a ritmului de crestere a
creditarii bancare globale de la 6,9% in 2022, la 2,8% in
2024. Se preconizeaza ca imprumuturile ipotecare vor creste cu
0,5% in 2023 - cea mai slaba crestere din 2009 - dupa o
crestere de 5,3% in 2022.

Creditele de consum sunt prognozate sa inregistreze o crestere
de 0,6% in 2023, inainte ca cresterea sa se accelereze la 1,8%
in 2024. In ceea ce priveste creditarea intreprinderilor, se
preconizeaza ca stocul de credite pentru intreprinderi va
incetini la o crestere de 4,7% — de la 8,9% in 2022 - inainte
de a se contracta cu -0,4% in 2024, pe masura ce efectul
intérziat al ratelor ridicate ale dobanzilor se va resimti in
investitiile intreprinderilor.

Franta — demonstreaza o rezistenta mai mare fata de alte state
din zona euro

Economia franceza a dat dovada recent de o rezistenta mai mare
decat cea a zonei euro in general. PIB-ul francez a crescut cu
0,2% in primul trimestru din 2023, desi acest lucru s-a
datorat in mare parte exporturilor nete. In general, in cadrul
previziunilor EY privind imprumuturile bancare europene se
asteapta ca in a doua jumatate a anului 2023 cresterea sa fie
moderata, din cauza inflatiei si a pretului ridicat al
produselor de baza care apasa asupra cererii, iar cresterea
anuala a PIB-ului este prognozata la 0,5%.

Se preconizeaza ca totalul imprumuturilor bancare va creste cu
3,6% in 2023, stimulat de cresterea imprumuturilor ipotecare,
care a depasit alte economii importante din zona euro. Cu
toate acestea, desi se preconizeaza ca imprumuturile ipotecare
din Franta vor creste cu 3,2% in acest an, acest lucru
reprezinta o incetinire comparativ cu 5,5% in 2022. Pe masura
ce ratele dobanzilor scad, se preconizeaza o revenire a
cresterii la 4,6% in 2024. Creditele de consum sunt prognozate



sa creasca cu 2,6% in 2023, in scadere de la 3,5% in 2022, iar
cresterea creditelor pentru iIntreprinderi este preconizata sa
incetineasca la 4,2% in 2023, de la 7,3% in 2022, si, similar
pietei germane, sa se contracte (-0,4%) in 2024. Totusi, se
asteapta o revenire la crestere in 2025, toate tipurile de
imprumuturi urmand sa isi revina.

Spania — imprumuturile ipotecare au scazut puternic 1la
inceputul anului 2023

In urma unui inceput relativ puternic in 2023, PIB-ul spaniol
este prognozat sa creasca cu 2,3% in 2023, in evolutie fata de
cresterea de 0,8% prevazuta iIn ultima prognoza EY European
Bank Lending Forecast. Acest lucru se datoreaza, in principal,
sectorului energetic bine diversificat al Spaniei, economieil
sale axate pe servicii si redresarii continue a sectorului
turistic.

Cu toate acestea, in ceea ce priveste totalul imprumuturilor
bancare, EY European Bank Lending Economic Forecast prevede ca
bancile spaniole se vor contracta cu -1,2% in 2023, reflectand
slabiciunea de la sfarsitul anului 2022 si inceputul anului
2023. Dintre categoriile de imprumuturi, se preconizeaza ca
doar creditele de consum vor raporta o crestere. Prognoza EY
European Bank Lending Forecast preconizeaza o crestere a
creditului de consum de 3,1% in 2023.

Se preconizeaza ca 1iImprumuturile pentru intreprinderi vor
scadea cu 2,1% in acest an, inainte de a creste cu 1,5% in
2024. In ceea ce priveste creditele ipotecare, EY European
Bank Lending Forecast prezice o contractie de -1,7% in acest
an, in mare parte din cauza structurii creditelor ipotecare
spaniole, in care marea majoritate sunt contracte cu rata
variabila, ceea ce inseamna ca piata imobiliara este expusa
mai devreme la cresterea ratelor dobanzii, decat multe alte
tari din zona euro.

Dupa ce pierderile din credite au scazut la 3,5% in 2022 — cel



mai mic nivel din 2007 incoace — se preconizeaza ca acestea
vor creste la 4,2% in acest an si la 5,8% in 2024.

Se asteapta o revenire la crestere in toate formele de
creditare incepand de anul viitor, iar totalul imprumuturilor
bancare ar urma sa creasca cu 1,2% in 2024 si cu 3,2% in 2025.

Italia — crestere lenta in 2023

Scaderea preturilor angro la energie, activitatea puternica
din domeniul constructiilor si o redresare a turismului au
stimulat PIB-ul italian in primul trimestru din 2023.
Cresterea PIB-ului este prognozata la 1,2% in acest an si la
0,9% in 2024. Totusi, aceste rate reprezinta o incetinire fata
de cresterea de 3,8% din 2022.

In ceea ce priveste creditarea bancard globala, prognoza
prevede o crestere de 0,6% in 2023. Creditele ipotecare sunt
prognozate sa creasca cu 1,4% in acest an, in scadere de 1la
4,2% in 2022. Creditele de consum ar urma sa creasca cu 2,3%
in acest an, in timp ce imprumuturile pentru intreprinderi ar
urma sa se contracte cu -0,2%, inainte de a creste la o
crestere de 0,8% in 2024. La fel ca in cazul celorlalte
economii importante din zona euro, se asteapta o revenire la
crestere pentru toate formele de creditare incepand cu 2024,
cu o crestere totala prognozata de 1,3%, care va ajunge la
3,1% in 2025.



