
4  aspecte  vitale  pentru
succesul  proiectelor  cu
finanțare nerambursabilă
De  cele  mai  multe  ori  companiile  care  aplică  pentru  a-și
finanța proiectele cu fonduri europene sunt puțin conștiente
de  modul  în  care  anumite  aspecte  vitale  devin  factori  de
succes  esențiali  pentru  obținenerea  finanțărilor
nerambursabile dorite. Pentru a veni în ajutorul aplicanților
care acum iau în considerare acest demers pentru prima oară
sau a celor cu ceva mai multă experiență cu aceste tipuri de
proiecte, am sintetizat aici elementele pe care le considerăm
ca fiind cele mai importante.

    1. Disponibilitatea unei surse de cofinanțare

Chiar dacă pe majoritatea liniilor de finanțare nu se mai cere
dovadă  cofinanțării  la  momentul  depunerii  proiectului  ci
înainte de a semna contractul de finanțare, este absolut vital
pentru  solicitant  să  știe  fie  că  are  o  sursă  proprie  de
cofinanțare  (de  exemplu  profit  nerepartizat)  sau  o  sursă
atrasă (de exemplu bancă, IFN).

Înainte  de  a  semna  contractul  de  finanțare,  solicitantul
trebuie fie să aibă în cont suma necesară cofinanțării (un IFN
poate acorda împrumuturi pe termen scurt, la un cost relativ
mare), fie să prezinte un contract de credit. Ulterior, după
ce  a  semnat  contractul  de  finanțare,  beneficiarul  poate
utiliza creditul de la bancă sau poate discuta cu potențiali
furnizori să accepte să încaseze în termen de 60-90 zile de la
livrarea  echipamentelor,  când  beneficiarul  încasează  de  la
Autoritatea Contractantă.

Terenul  intravilan,  liber  de  sarcini  și  pe  care  să2.
existe un drept real
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Situația terenului la momentul depunerii proiectului este un
aspect foarte important. În primul rând, aplicantul trebuie să
aibă un drept real asupra terenului, să aibă minim un drept de
superficie  pe  10  ani  sau  concesiune  de  la  o  autoritate
publică;  pe  baza  unui  contract  de  închiriere  nu  mai  este
posibil să construiască, date fiind schimbările aduse Legii
50/1991.

Terenul nu poate fi ipotecat, trebuie să fie liber de sarcini
și trebuie să fie intravilan. Un teren pentru care se solicită
PUZ (Plan Urbanistic Zonal) prin Certificatul de urbanism nu
este eligibil, căci un PUZ durează minim 6 luni, iar fără PUZ
nu  se  primește  Decizia  de  la  Mediu,  un  alt  document
obligatoriu  la  depunere.

Studiu  de  fezabilitate  corect  întocmit,  conform  HG3.
907/2017

Pentru un proiect ce vizează construcții solicitantul trebuie
să depună un studiu de fezabilitate conform HG 907/2014. În
acest caz este extrem de important ca arhitectul să aibă în
portofoliu lucrări similare. De exemplu dacă se dorește să se
finanțeze un hotel, respectivul arhitect să fi proiectat minim
2-3 hoteluri. Este foarte important să își asume un termen de
livrare  a  documentației  și  un  termen  pentru  obținerea
avizelor, întrucât sunt linii de finanțare, cum este și cazul
POR 2.2 sau Schema de ajutor de Stat (HG 807/2014), unde se
aplică principiul primul venit, primul servit. De preferat ar
fi ca studiul de fezabilitate și întreaga documentație să fie
pregătite la momentul deschiderii sesiunii pentru a fi doar
încărcate în MYSMIS-POR sau depuse pe format hârtie, în cazul
schemelor de ajutor de stat.

Grilele de conformitate administrativă și de punctaj4.

Este  absolut  vital  ca  aplicantul  să  știe  din  start  ce
documente trebuie să pregătească și să le facă din timp, în
termenele  agreate  cu  consultantul,  pentru  ca  acesta  să



finalizeze planul de afaceri și cererea de finanțare înainte
de  deschiderea  sesiunii.  Este  esențial  ca  solicitatnul  să
furnizeze documentele din timp, alocând o persoană dedicată
pentru proiect și organizând minim două ședințe intermediare
pentru a verifica statusul proiectului.

Este vital să nu lipsească documente solicitate ca obligatorii
căci în caz contrar, proiectul este respins din start. În
pasul următor este important să știe ce punctaj optim pot
atinge; de obicei sunt punctați indicatorii pe anul fiscal
anterior, cei prognozați, dar și experiența firmei în domeniul
pentru care solicită finanțare.

În loc de concluzie

Toți cei patru factori de succes menționați aici sunt extrem
de relevanți pentru companiile care au proiecte de investiții
de minim 1,5 mil euro în intervalul 2020-2023 și care pot
primi maxim 70% nerambursabil pe POR 2.2. Grantul este de
minim 1 mil euro și maxim 5 mil euro. București și Ilfov sunt
excluse de la finanțare, iar Regiunea Vest primește maxim 55%
nerambursabil. Proiectele se aprobă după principiul “PRIMUL
VENIT, PRIMUL SERVIT”, iar companiile care primesc minim 75
puncte intră direct la contractare.

Companiile care doresc să afle dacă sunt eligibile pot trimite
codul unic de înregistrare (CUI) al firmei și un rezumat al
proiectului de investiții prin email la roxana.mircea@fonduri-
europene.tel, sau pot suna la 0755.046.434.

Autor: Roxana Mircea, Managing Partner, REI Finance Advisors

* * *

Despre REI Finance

REI  FINANCE  ADVISORS  este  o  companie  specializată  în
elaborarea şi implementarea proiectelor de investiții atât pe
fonduri europene cât și pe scheme de ajutor de stat. Suntem
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alături de clienții noștri și îi ajutăm să identifice cele mai
bune soluții pentru proiectele lor. Cu o experiență de peste
10 ani în acest domeniu, specialiștii noștri cunosc foarte
bune  mecanismele  fondurilor  nerambursabile,  ale  gestiunii
eficiente a relației cu autoritățile publice și au acces o
rețea puternică de contacte în domeniul financiar. Aflați mai
multe  despre  echipa  și  serviciile  REI  Finance
pe  www.reigrup.ro.

http://www.reigrup.ro

