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Urmand exemplul unor nume consacrate in domeniu (Kickstarter,
Indiegogo sau Gofundme) platformele de crowd-funding incep sa
se dezvolte 1incet, dar sigur, si iIn Romania (vezi
multifinatare.ro, crestemidei.ro, potsieu.ro s.a.).
Explicat pe scurt, ,crowd-funding”-ul presupune atragerea de
finantare pentru diverse proiecte de la membrii comunitatii.
Cu alte cuvinte, daca cineva are o idee pentru un produs nou,
pentru un serviciu sau pur si simplu doreste sa finanteze un
proiect social, de exemplu, poate sa se inregistreze pe o
platforma de crowd-funding, in speranta ca va atrage persoane
care vor fi atat de interesate de ideea respectiva, incat vor
fi dispuse sa contribuie financiar la reusita/materializarea
acesteia. Se impune precizarea ca, 1in situatia 1iIn care
proiectul esueaza, de regula, sumele astfel avansate sunt
nerambursabile.

Finantarea obtinuta astfel este in mod evident mult mai
ieftina decat finantarea obtinuta pe cai conventionale, totusi
aceasta nu este gratuita. In functie de natura proiectului,
participantii pot primi in schimbul contributiei lor diverse
produse sau servicii.

Operatiunile de mai sus se desfasoara pe o platforma online
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care este administratd de un tert. In schimbul serviciului de
intermediere intre cei care au nevoie de finantare si cei
dispusi sa o ofere, administratorii platformelor percep, de
regula, un comision (calculat, de exemplu, ca un procent din
contributiile atrase).

Una dintre realitatile imuabile ale economiei de piata este
ca, atunci cand se incaseaza bani, apar de obicei si impozite
de plata. Nici acest tip de activitate nu face exceptie si
partile implicate (cu precadere beneficiarul finantarii si
administratorul platformei) trebuie sa-si evalueze cu atentie
obligatiile fiscale <care deriva din activitatile
realizate/sumele incasate pentru a evita costuri fiscale
neasteptate.

Pornind de la aceasta paradigma, ne-am propus ca in acest
articol sa analizam intrebarile legate de taxele care ar putea
fi datorate de catre cei care cauta finantare pe platformele
de crowd-funding, dar si de catre cei care administreaza
aceste platforme.

Aspecte fiscale relevante pentru beneficiarii finantarii

La o prima vedere, se intrevad urmatoarele intrebari: i) care
este natura fiscala a contributiilor primite din perspectiva
impozitului pe profit/venit? si ii) exista obligatia de a
colecta TVA pentru aceste contributii?

Fiscalitatea nu este bazata pe principiile unei stiinte exacte
si, de aceea, concluziile unei analize fiscale trebuie
insusite cu rezervele inerente faptului ca, mai ales in cazul
unor tranzactii bazate pe mecanisme noli, interpretarea
legislatiei fiscale are o anumita doza de subiectivism si se
face pe baza circumstantelor specifice fiecarei tranzactii 1in
parte.

Astfel, cu privire la punctul i) de mai sus, trebuie in primul
rand sa raspundem intrebarii daca sumele primite de
beneficiari, in sistemul de crowd-funding, sunt intr-adevar
finantare sau reprezinta venituri incasate in avans.

Raspunsul la aceasta intrebare nu este unul simplu sau general



valabil, acesta depinzand in mod esential de natura/scopul
proiectului pentru care se cauta finantare si de conditiile
agreate 1intre beneficiar si participantii care avanseaza
respectivele sume.

De exemplu, daca acest proiect are ca finalitate certa
dezvoltarea unui produs nou sau a unui serviciu care va fi
apoi oferit celor care au contribuit prin intermediul
platformei de crowd-funding, finantarea astfel atrasa ar putea
sa fie considerata, la nivelul beneficiarului, ca plata in
avans pentru vanzarea de bunuri sau prestarea de servicii. Cu
alte cuvinte, se poate interpreta ca cei care au contribuit
sumele in cauza au facut-o pentru a obtine la un moment dat in
viitor respectivul bun sau serviciu.

Din punctul de vedere al impozitului pe profit, la nivelul
beneficiarului persoana juridica, sumele primite pot fi astfel
considerate venituri in avans care nu vor fi incluse in baza
de impunere. Impactul fiscal va fi deci amanat pana la
momentul la care produsele sau serviciile in cauza sunt
efectiv furnizate celor care ofera finantarea.

0 alta interpretare posibila in special pentru proiecte cu un
grad mare de incertitudine este aceea ca sumele avansate de
participanti pot fi considerate in faza initiala de dezvoltare
o datorie a beneficiarului fata de acei participanti pana la
momentul in care se finalizeaza proiectul si beneficiarul
poate evalua in mod cert natura si marimea contraprestatiei pe
care o poate oferi participantilor, dupa caz. Nici in aceasta
situatie, finantarea primita de la participanti nu ar trebui
sa aiba un impact asupra impozitului pe profit pana la
momentul la care proiectul se realizeaza si se poate regla
datoria fata de participanti.

Din punct de vedere al impozitului pe venit, daca beneficiarul
este o persoana fizica, discutia este una mai nuantata: putem
vorbi de o simpla activitate ocazionala (de tipul ,hobby”)
care nu urmareste neaparat realizarea unor castiguri, de o
activitate care are un scop economic sau poate chiar de o
sponsorizare/donatie acordata persoanei fizice, 1iIn cazul in
care nu este asteptata o contraprestatie pentru contributiile



facute. Implicatiile fiscale pot fi diferite in functie de
aceste detalii: de exemplu, pentru activitatea economica este
in general necesara autorizarea prealabila, iar obligatiile de
plata a impozitului sunt legate de veniturile incasate (cu
cateva exceptii, ca, de exemplu, imprumuturi). In celelalte
cazuri, cand nu vorbim de o activitate economica,
contributiile incasate pot fi interpretate chiar ca venituri
din alte surse, care sunt in general impozabile prin
mecanismul de retinere la sursa. In practica, implementarea
unei astfel de retineri la sursa ar fi o misiune aproape
imposibila. Si, nu in ultimul rand, daca vorbim despre
sponsorizari si donatii, nu avem in general venituri
impozabile la nivelul persoanei fizice, dar conditiile care
trebuie indeplinite pentru a se califica drept astfel de
operatiuni sunt foarte stricte.

Dupa analizarea obligatiilor de plata a impozitului pe
venit/pe profit in functie de circumstantele si conditiile
concrete avute in vedere pentru actiunea de crowd-funding,
pasul numarul doi va fi stabilirea obligatiei de a colecta si
TVA pentru sumele primite de la participanti. Daca ajungem sa
vorbim despre TVA, lucrurile se vor complica exponential,
pentru ca va trebui sa stabilim momentul cand se datoreaza TVA
(la incasarea contributiel sau la oferirea
bunului/serviciului), momentul cand apare obligatia de
inregistrare, cota aplicabila si jurisdictiile in care se
datoreaza TVA (plecand de la premisa ca cei care ofera
finantare sunt persoane fizice care pot fi stabilite si in
alte tari decat Romania).

Desigur, situatia de mai sus este una fericita, 1in care
proiectul este finantat si are succes. In practicad insa,
pentru fiecare proiect reusit exista zece care esueaza. Pentru
aceasta din urma categorie, se pune intrebarea fireasca ce se
intampla cu sumele incasate care vor ramane practic 1la
dispozitia celui care a initiat proiectul fara ca acesta sa
mai ofere ceva in schimb. Cel mai probabil, raspunsul va fi ca
pentru aceste sume se va datora impozit pe profit, ca pentru
orice alta situatie in care sunt scoase din patrimoniu datorii



catre terti. Similar, s-ar datora impozit pe venit, daca
vorbim de Iimprumuturi initiale acordate persoanei fizice.

Citeste articolul integral in Tax Magazine nr. 3/2014



http://taxnews.ro/revista-tax-magazine/

